
2017-2018

SEMESTRE 1

Régime général Régime dérogatoire Salle Enseignant

International strategy and corporate management Mercredi 4 Juillet Mercredi 4 Juillet DJEDIDI

QCM-QRC 9H30 9H30

Business english Lundi 2 Juillet Lundi 2 Juillet Salle P12 HONORE

9H 9H

New theories of international economics Lundi 2 Juillet Lundi 2 Juillet Salle 244 SAPATA-CARPANTIER

9H15 9H15

Relations fournisseurs Jeudi 5 Juillet Jeudi 5 Juillet Bureau 211 DUMBRAVESCU

13H 13H

Measuring business performance Lundi 2 Juillet Lundi 2 Juillet Salle P26 POELS

9H30 9H30

Territorial operations and engineering and financing new strategies Lundi 2 Juillet Lundi 2 Juillet Salle 132 BORDEAUX

9H 9H

Management intercultural del mundo hispano Mardi 3 Juillet Mardi 3 Juillet Salle 315 VALDES

17H 17H

Estrategia competitiva y corporativa Mardi 3 Juillet Mardi 3 Juillet Salle 315 VALDES

18H 18H

Territorial operations and engineering and financing new strategies Lundi 2 Juillet Lundi 2 Juillet Salle 132 BORDEAUX

9H 9H

Les enjeux du management d'une nouvelle société en Chine Lundi 2 Juillet Lundi 2 Juillet Salle 049 FU

10H 10H

Les entreprises chinoises face à la mondialisation Lundi 2 Juillet Lundi 2 Juillet Salle 049 FU

10H 10H

Territorial operations and engineering and financing new strategies Lundi 2 Juillet Lundi 2 Juillet Salle 132 BORDEAUX

9H 9H

International management Mardi 3 Juillet Mardi 3 Juillet Salle 136 SELLIER

9H 9H

Handelsrecht (Droit allemand commercial) Jeudi 5 Juillet Jeudi 5 Juillet Salle P9 LUZEAUX

9H 9H

Salle 

communiquée le 

jour de l'épreuve

ORAUX
M1 AEI - NÉGOCIATIONS INTERNATIONALES DES PROJETS COMMERCIAUX

Pensez à vérifier les calendriers une semaine avant les oraux en cas de changements     

Libellé
2ème session

UE 1 : Globalization

UE 2 : Business law

UE 3 :  International environnement

Soit UE 6-5 - 6-6 : Négociations internationales et le monde germanique - bilingue/trilingue

POUR TOUS CHEVAUCHEMENTS D'ORAUX, VOUS ÊTES PRIÉ(E) DE VOUS FAIRE CONNAÎTRE AUPRÈS DES 

ENSEIGNANTS

UE 4 : Achat et négociation

UE 5 : Business analysis

soit UE 6-1 - UE 6-2 : Négociations internationales et le monde de l'Amérique latine - bilingue / trilingue

soit UE 6-3 - 6-4 : Négociations internationales et le monde chinois - bilingue / trilingue


